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Presentación

La obra Nuevas perspectivas del Derecho de redes empresariales tiene su origenen el/ Con9reso Internacional de Derecho de las Redes Empresariales celebrado en la Uni­ versidad de Valencia. En ella se recopilan tanto los trabajos que se defendieron enlas   distintas  ponencias y mesas redondas como aquellas comunicaciones que el  Comité científico  del Congreso  entendi6  que tenían calidad suficiente  como
para ser publicadas.
Los temas que fueron objeto de debate en el Congreso se incardinaron en tres sgi  u ient es categorÍas, atendiendo a sus objetvi os :
l. Análisis deols co ntr atos de red (como contratos de colaboraci6n, de re­ presentaci6no   de gesti6n de negocios ajenos, entre otros), de lasinst  ituc iones societarias  utilizadas  como  estr uctura  de red  (por  ejemplo, AlE,  UTE,jo in t­

IX. COMPARANDO  LOS  DIFERENTES  MODELOS  DE  REDES ENTRE
EMPRESAS: ¿CUÁL ES EL PAPEL DE LA ARQUITECTURA DE LAS FORMAS      JURÍDICAS?     ..............................................................
1. La relación entre las cooperativas y los modelos privados.. ... .... .. ... . .
X. ALGUNAS CONCLUSIONES PRELIMINARES .. .. ... .. ... .. .. ..... .. .. .. .. .. XI.  BIBLIOGRAFÍA .... ..........   . .. .. .......  ...........   .......  ..... ... ..... .. ... .... ... ..



665
667
668
671

venture  corporativas  o  cooperativas  de empresarios)  o de grupo(g   rupos   por coordinaci6n), así como algunos fen6menos intermedios, tales como las  cen­ trales de  compra  nop er sonificadas o  los pactos parasociales,  en lame d i da  en que constituyan instrumentos estables de coordinación  empresra ia  l  que generen
interdependenciaentre sus miembros.
2. Análisis transversal de los problemas planteados por las redes empresa­ rialesy su regulaci6n, tomando en consideración diversos contrtaos e institutos utilizados para resolver el mismo género de problemas (por ejemplo, análisis compara   do   de la exclusi6n de la red en el ámbito contractual yso  cietar  io.)
3. ldentificaci6ny  tratamiento  de  soluciones  regulatorias  para  prob lemas específicos planteados por las redes empresariales de  cara  a  la creaci6n  de un Derec  ho    específico para las mismas (por ejemplo,  el tratamiento antitrust de  las
redes empresariales).
La monografía,q  ue recoge  las aportaciones  realizadas en cad   a una de  ellas, se ha ordenado, en cambio, desde una perspectiva temática y se divideen seis secc iones.   Su estructura obedece a la pretensión de abordar la problemática de lasre des em pr e  sariales de modo omnicomprensivo. La primera,t itu  la da   «TEO­

RiA GENERAL SOBRE LAS REDES EMPRESARIALES», compil al so  trestr a­

bajos preparados por los ponentes principales del Congreso (CAFAGG, I

F.«,

Volver

a pensar losco efnies de la empresa: las redes empresariales para 9 ob ernrae l crecimiento econ óm ico >!; GRUNDMAN, S., «Redescontractua les ¿Contratos o sociedadesno    personi-
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