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PRÓLOGO

La obra que tiene en sus manos es fruto de la colaboración entre la 
Unión Europea, la Universidtat de València y distintos órganos juris-
diccionales de instancia, apelación y casación españoles y extranjeros, 
en un esfuerzo conjunto para facilitar la aplicación del Derecho de 
la competencia de la Unión Europea, ante los Tribunales del orden 
jurisdiccional civil que deben aplicar el Derecho europeo de la com-
petencia en caso de interposición de acciones de indemnización de 
daños y perjuicios por infracción de los artículos 101 y 102 TFUE o 
de declaración de la nulidad total o parcial de un contrato como con-
secuencia de su contrariedad al primero de estos preceptos europeos.

Los capítulos de este libro están constituidos por la versión escrita 
de las ponencias presentadas al Training of National Judges in EU 
Competition Law, que se celebró en Valencia los pasados 22, 23 y 
24 de octubre de 2015 con participación de importantes especialistas 
nacionales y extranjeros pertenecientes a la academia, la jurisdicción 
y las autoridades de competencia y que tuve el honor de dirigir.

La actividad estaba financiada por la Unión Europea y se incardi-
naba en sus programas de formación de jueces que son concedidos a 
las entidades solicitantes, en este caso la Universitat de València, por 
medio de una licitación competitiva. El proyecto que dirijo fue el úni-
co financiado en esta convocatoria y el total de proyectos financiados 
en toda la Unión Europea no excedió la quincena.

En el desarrollo del programa, en el que he contado siempre con la 
inestimable colaboración de Dña. Purificación Martorell, magistrada 
de la sección 9ª de la Audiencia Provincial de Valencia, hemos tratado 
de buscar temas que faltaran en la formación de un jurista clásico que 
debe resolver cuestiones relativas al Derecho europeo de la compe-
tencia, y por extensión, nacional, puesto que hemos aprovechado la 
ocasión para hacer también referencia a algunas cuestiones relevantes 
del Derecho nacional de la competencia.

Abordamos así cuestiones como las del mercado relevante o de 
referencia, la conducta colusoria, las restricciones accesorias, el abuso 
de posición de dominio, la actuación de las autoridades de compe-
tencia como amicus curiae, la Directiva europea de compensación de 



16 Juan Ignacio Ruiz Peris

daños o el papel del juez mercantil en materia de Derecho de la com-
petencia.

Esta óptica hace el libro muy recomendable, no solo para los ma-
gistrados que deben resolver este tipo de litigios en el orden civil, 
magistrados jueces de lo mercantil, magistrados de las secciones es-
pecializadas de las Audiencias Provinciales o de la Sala Primera del 
Tribunal Supremo, sino para todos aquellos letrados que deban plan-
tear este tipo de acciones indemnizatorias o de nulidad ante dichos 
órganos y no posean formación especializada en este campo.

Se trata de ayudar a todos ellos a comprender las peculiaridades 
aplicativas del Derecho de la competencia que lo hacen tan distinto 
a las restantes ramas del ordenamiento jurídico, de modo tal que sea 
posible orientar una adecuada actuación en el foro en este tipo de 
asuntos.

Con independencia de algún otro volumen ya en marcha sobre as-
pectos concretos de la regulación indemnizatoria en materia de defen-
sa de la competencia, la lectura de este libro resulta muy conveniente 
con carácter previo para comenzar a comprender los instrumentos y 
resortes que pueden ser usados en este tipo de casos.

No quiero concluir estas breves líneas sin agradecer a la Unión 
Europea y la Universitat de València su implicación en este proyecto, 
a la editorial Tirant lo Blanch, la publicación de este libro, y a las en-
tidades YURIS COMPETENCIA e INTEGRAL LEGAL MANAGE-
MENT, su colaboración financiera para la realización de las jornadas.

También agradezco la colaboración de Teresa Palomar Tejedor, 
Carmen Rodilla Martí y Jaime Martí Miravalls en este proyecto.

Espero que la lectura de este libro le sea útil.

En Valencia a 25 de abril de 2016

Juan Ignacio Ruiz Peris
Catedrático de Derecho mercantil

Universitat de València


