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Prólogo

Juan Ignacio Ruiz Peris

El libro que tiene en sus manos contiene un conjunto de trabajos que tienen por objeto 
común el tratamiento jurídico de las redes empresariales, en su mayor parte inéditos, o en 
otro caso publicados en fuentes de muy difícil acceso, y constituyen piezas clave del De-
recho de redes empresariales. 

Los trabajos aquí recopilados fueron presentados en varios Simposios y Convenios 
internacionales celebrados en la Universidad de Valencia en los últimos años, Simposio 
internacional redes empresariales y crisis económica 2011, II Congreso Internacional 
sobre Derecho de la Distribución y Redes Empresariales 2013, III Congreso Internacio-
nal sobre Derecho de la Distribución y Redes Empresariales 2014, que, a diferencia de 
otros eventos organizados desde nuestra Universidad, no habían dado lugar a una publica-
ción autónoma.

La altura científica de los trabajos queda avalada por la reconocida trayectoria de sus 
autores entre los que se cuentan grandes maestros como Gunther Teubner, reputados cate-
dráticos españoles como Ricardo Alonso, Juana Pulgar, Pilar Perales Viscasillas, Julio 
Costas Comesaña, o Rafael Lara y excelentes profesores extranjeros como Peter Krebs, 
Paola Iamicelli, Sandrine Clavel o Alexandre Liborio Pereira.

Junto a ellos se incluyen trabajos de jóvenes profesores e investigadores españoles y 
europeos de gran calidad. 

Las contribuciones están editadas en español o en inglés, los dos idiomas oficiales de 
los eventos en los que fueron discutidas.

La obra se divide en varias secciones relativas a aspectos generales de las redes em-
presariales, dentro de la cual cabe destacar el trabajo del maestro Günther Teubner «Net-
work constitutions: A response to the crisis?», las redes empresariales en la propuesta del 
Código mercantil español, y una visión de las redes empresariales desde el Derecho con-
tractual, Derecho concursal y Derecho de la competencia.

Desde esta perspectiva, el libro contiene un conjunto de elaboraciones variadas y 
comúnmente originales relativas al tratamiento jurídico de las redes empresariales que 
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completa los anteriormente publicados Hacia un Derecho para las redes empresariales 
2009 y Nuevas perspectivas del Derecho de redes empresariales 2012 y que serán de es-
pecial utilidad al investigador en este campo sin perjuicio de la que pueda tener una parte 
relevante de los trabajos para el jurista práctico implicado en sectores como la distribu-
ción, la subcontratación y el suministro a grandes superficies.

Juan Ignacio Ruiz Peris
Catedrático de Derecho mercantil

Universidad de Valencia


